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Berufsbild , Fachwirt/-in
Visual Merchandising™

Die Kunst des Verfihrens: Visual Merchandi-
sing — die unverzichtbare Zukunftsstrategie fur
den Unternehmenserfolg! Durch die zuneh-
mende Erweiterung der Flachen im Einzel-
handel und durch den weltweit wachsenden
Kaufermarkt, gewinnt das Visual Merchandi-
sing eine immer grol3ere Bedeutung. Marke-
tingstrategien werden durch messbare Krite-
rien analysiert und strukturiert.

Hier sind fahige Visual Merchandising Exper-
ten gefragt. Denn bei der Ubernahme von
Fuhrungsaufgaben stoRen Gestalter fiir visu-
elles Marketing aufgrund fehlenden theoreti-
schen Spezialwissens oftmals an ihre Gren-
zen.

Die Weiterbildung zum Fachwirt Visual Mer-
chandising schlieR3t diese Liicke: Sie werden
auf die Ubernahme von Fiihrungsaufgaben
vorbereitet. Wir vermitteln lhnen das nétige
Know-how, um alle Bereiche des Visual Mer-
chandisings zu gestalten:

= Storekonzepte analysieren
= Prasentationen entwickeln

= Visual Merchandising Konzepte
entwickeln

= Projektmanagement
=  Werbemittel erstellen
= Laden und Messebau

In praxisortientierten Workshops lernen Sie
visuelle Gestaltungskonzepte zu analysieren
sowie entsprechende MalRnahmen zu planen.
Diese setzen Sie in praxisbezogenen Projekt-
arbeiten um.

Als Fachwirt Visual Merchandising wissen
Sie, wie sich der Kunde im Verkaufsraum be-
wegt, wie man ihn durch emotionale Prasen-

“Im Interesse der besseren Lesbarkeit verzichten wir im Folgenden auf die Unterscheidung
ménnlicher und weiblicher Schreibweise.
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tation anspricht und tber die Sinne begeistern
kann. Auch "sterile" Produkte, wie z.B. Dienst-
leistungsangebote einer Bank, kénnen sinn-
lich erlebbar werden.

Ihr Einsatzgebiet ist dementsprechend grof3.
Im Handel zum Beispiel, sind Sie als Fachwirt
Visual Merchandising der Mittler zwischen
Verkauf/Kunde und Einkauf. In dieser Schliis-
selposition verfolgen Sie das Ziel, die Unter-
nehmensphilosophie visuell umzusetzen und
so den Verkaufserfolg am POS zu optimieren.
Sie entscheiden, welche Produkte in welcher
Menge an welchem Ort verkaufswirksam préa-
sentiert werden. Sie arbeiten mit Visual Mer-
chandising Konzepten und Guidelines als
Schulungsgrundlage fir Ihr Unternehmen. Die
Umsetzung der Konzepte wird durch Schu-
lungen mit den regionalen Visual Merchandi-
sing Teams umgesetzt. Die Mitarbeiter in den
Filialen werden mit den neuen Visual Mer-
chandising Vorgaben vertraut gemacht, ge-
schult und gecoacht. So wird die Visual Mer-
chandising Strategie von der Zentrale bis in
alle Filialen tUbertragen.

Sprungbrett fur lhre Karriere

Mit der Qualifizierung zum Fachwirt Visual
Merchandising erwerben Sie einen hochwerti-
gen und bundesweit anerkannten IHK-
Abschluss und damit auch den allgemeinen
Hochschulzugang.

Dieses Studium ist die Grundlage fir lhre per-
sonliche Weiterentwicklung. Es steigert Ihr
Know-how und schafft so Entscheidungs- und
Gestaltungsfreirdume. Mit diesem Abschluss
Ubernehmen Sie anspruchsvollere Aufgaben
im Unternehmen und qualifizieren sich fur
Fuhrungsaufgaben.

Als Fachwirt Visual Merchandising kénnen Sie
als Fuhrungskraft oder Selbststandiger in al-
len Branchen tatig werden.
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Typische in Stellenanzeigen aufgefuhrte Be-
zeichnungen sind z.B.

= Visual Store Merchandiser

= Visual Merchandiser/Organisation
= Global Merchandising Manager

= Flachenmanager

= Head of Visual Merchandising

=  Visual Merchandiser National / International

Wie unterstltzt Sie die Akademie
Handel?

Néher am Méglichen -

Leitbild der Akademie Handel

Um unseren Kunden ein kompetenter, ver-
lasslicher und fairer Partner zu sein, haben
wir folgende Grundsétze aufgestellt, auf die
wir uns bei unserer taglichen Arbeit konzent-
rieren:

=  Wir sind die erste Adresse fir Qualifizie-
rung im Handel

= Wir qualifizieren fiir erfolgreiches Handeln
im Handel

= Lernen heil3t fiir uns, die praktische Hand-
lungskompetenz zu verbessern

=  Wir engagieren uns fir Individual- und
Firmenkunden

= Wir vermitteln Fiihrungskompetenz und
kaufmannisches Wissen

=  Personlicher Einsatz, Verlasslichkeit und
Fairness sind unsere Werte

= Wir sichern erfolgreiches Lernen bei un-
seren Kunden und uns selbst

=  Wir investieren in unsere Infrastruktur

Den vollstéandigen Text unseres Leitbildes fin-
den Sie unter www.akademie-handel.de in der
Rubrik ,Uber uns*“.

Jahrelange Erfahrung

Die Weiterbildung wird seit 15 Jahren in der
Akademie Handel Visual Merchandising in
Dorfen angeboten. Inzwischen sind viele der
Absolventen in Filhrungspositionen und wen-
den sich oft bei einem Stellengesuch, wenn
sie ihr Team erweitern wollen, direkt an uns.

Seit Jahrzehnten richtet die Akademie Handel
berufliche Weiterbildung préazise am Bedarf
der Praxis aus. Diese Erfahrung und die Ein-
bettung in die drei bayerischen Handelsver-
bande:

= Handelsverband Bayern — Der Einzelhan-
del e.V. (HBE)

= Landesverband Grof3- und Au3enhandel,
Vertrieb und Dienstleistungen
Bayern e.V. (LGAD)

= Bayerischer Wirtschaftsverband fiir
Handelsvermittlung und Vertrieb e.V.
(CDH)

erlauben es uns, Tendenzen frith zu erkennen
und Zukunft mitzugestalten.

Unterrichtsmaterial

Wir verwenden teilweise Skripten, die in unse-
rer eigenen Entwicklungsabteilung (einzigartig
in Deutschland) konzipiert wurden. Brandak-
tuelle Themen werden von den Dozenten der
einzelnen Facher zusatzlich aufbereitet und in
den Unterricht integriert. Ausfihrliche Litera-
turhinweise unterstitzen lhr Studium Zuhau-
se. Ubungs- und Kontrollaufgaben im Unter-
richt bieten lhnen die Mdéglichkeit, Ihren per-
sonlichen Wissensstand zu jeder Zeit zu kon-
trollieren. Schneller zu Lernen als andere ist
entscheidend fir Jeden, der sich zu einem
Studium neben dem Beruf entschlief3t, des-
halb vertrauen Sie unserer Uiber 50jahrigen
Erfahrung in der Lernerfolgsicherung.
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Dozenten aus der Praxis

Unsere Dozenten arbeiten in der freien Wirt-
schaft und missen sich taglich im harten
Wettbewerb behaupten. Die dabei gewonne-
ne Praxiserfahrung und das fachliche Wissen
geben sie bei Ihrer Dozententéatigkeit an die
Studierenden weiter. Sie werden nach stren-
gen padagogischen und fachlichen Kriterien
ausgewahlt und durch regelméafige Dozen-
tenseminare stellen wir sicher, dass das fach-
liche und didaktische Wissen der Dozenten
immer auf dem neuesten Stand ist. Durch
diese Auswahl kénnen wir garantieren, dass
nicht nur Wissen sondern vor allem auch an-
wendbare Praxis vermittelt wird.

Projektarbeiten unter realistischen
Trainingsbedingungen

Fir die Projektarbeiten schaffen wir fur Sie rea-
listischen Bedingungen. Wir arbeiten mit Part-
nern aus unterschiedlichen Branchen, die uns
auch bei der Ausarbeitung der Projektarbeiten
unterstiitzen. Unter den Projektpartnern sind
z.B. Amoena, Wella, Der Kunsthandel, René
Lezard, Konen, Deutsche Bank, Q110, ECE
u.v.m.

Fur die Projektarbeiten stehen lhnen ein Wa-
renprasentationsraum mit flexibler Moblierung
und Beleuchtungsanlage, ein Arbeitsraum mit
17 Ubungskojen in unterschiedlichen GroRen
und eine Schaufensterfront nach auzen mit
11 Fenstern zur Verfiigung.

Aber auch bei der Nutzung unserer Werkrau-
me haben Sie freie Auswahl: die Malerei, die
Schreinerei oder der EDV-Raum mit Plotter
und Warenprasentationsprogramm — Sie kon-
nen auf alles zugreifen.

Ihre Vorteile
=  Wissenserweiterung durch "Learning by
doing"

= Stets aktuelle Aufgabenstellungen in den
unterschiedlichen Bereichen des Visual
Merchandisings

akademishandel
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Individuelle Betreuung

Um das richtige Studium fiir Sie zu finden,
stehen lhnen bereits in der Entscheidungs-
phase unsere Mitarbeiter beratend zur Seite.
Diese individuelle Betreuung begleitet Sie bis
zu lhrem erfolgreichen Abschluss. Egal ob
kleinere oder gréf3ere Probleme — wir sind fur
Sie da.

Wenn Sie das Gefiihl haben, das Lernen
schon lange verlernt zu haben — kein Prob-
lem! Im Fach Arbeitsmethodik erhalten Sie ei-
ne Einflhrung in verschiedenste Lerntechni-
ken, die lhnen das Studium so einfach wie
mdglich machen. Sie werden sehen: Lernen
macht Spalf3!
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Studienaufbau

Wirtschaftsbezogene Qualifikationen Unterrichts-

stunden
1. Lern-und Arbeitsmethodik
2. Volks- und Betriebswirtschaft
2.1. Volkswirtschaftliche Grundlagen
2.2. Betriebliche Funktionen und deren Zusammenwirken
2.3. Existenzgriindung und Unternehmensformen
2.4. Unternehmenszusammenschlisse
3. Rechnungswesen
3.1. Grundlegende Aspekte des Rechnungswesens
3.2. Finanzbuchhaltung
3.3. Kosten- und Leistungsrechnung
3.4. Auswertung der betriebwirtschaftlichen Zahlen
3.5. Planungsrechnung
4. Recht und Steuer
4.1. Rechtliche Zusammenhange
4.2. Steuerrechtliche Bestimmungen
5. Unternehmensfiihrung
5.1. Betriebsorganisation
5.2. Personalfiihrung
5.3. Personalentwicklung
Summe Ustd. 259
Handlungsspezifische Qualifikationen
1. Visual Merchandising und Marketing
1.1. Gestaltungstrends und Marktsituation kennen
1.2. Erstellen von Visual Merchandising-Konzepten unter Beachtung von unter-
nehmens- und absatzwirtschaftlichen Zielen
1.3. Visual Merchandising-Konzepte mit anderen kommunikationspolitischen MalR3-
nahmen abstimmen
1.4. Wirkung von Visual Merchandising-MalRnahmen auf das Verhalten von Ziel-
gruppen kennen
2. Visual Merchandising-spezifisches Management
2.1. Kalkulationen und Angebote fir Visual Merchandising-Konzepte und
-MaRnahmen erstellen
2.2. Schulungsmaflnahmen zu Visual Merchandising-Themen entwickeln und
durchfihren
3. Arbeitsorganisation und Techniken im Visual Merchandising
3.1. Visual Merchandising-Projekte planen, organisieren, koordinieren und kontrol-
lieren
3.2. Kreativitatsmethoden anwenden
3.3. Visual Merchandising-relevante Techniken und deren Einsatzgebiete kennen
3.4. Prasentationsprinzipien beherrschen und handwerkliche Umsetzbarkeit kennen
4. Prasentation und Kommunikation im Visual Merchandising
4.1. Kunden- und zielorientierte Konzepte entwickeln und visualisieren
4.2. Prasentationstechniken beherrschen
4.3. Gesprache zielorientiert filhren und Argumentationstechniken anwenden
Summe Ustd. 434
Gesamt Unterrichtsstunden 693
T
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Zulassungsvoraussetzungen

Die Weiterbildung Fachwirt Visual Merchandi-
sing gehort seit 2002 zur Gruppe der Dienst-
leistungsfachwirte. Diese Weiterbildungen be-
stehen aus den sogenannen “Wirtschaftsbe-
zogenen Qualifikationen* (Grundstufe) und
den ,Handlungsspezifischen Qualifikationen”
(Fachstufe)

Voraussetzungen fir die wirtschaftsbezo-
genen Qualifikationen (Grundstufe)

Eine der folgenden Voraussetzungen muss
erflllt werden:

= eine mit Erfolg abgelegte Abschlusspri-
fung in einem anerkannten Ausbildungs-
beruf und danach eine mindestens einjah-
rige Berufspraxis im Bereich Visual Mer-
chandising

= eine mindestens vierjahrige Berufspraxis
im Bereich Visual Merchandising

Voraussetzungen fir die handlungsspezi-
fischen Qualifikationen (Fachstufe)

Neben der erfolgreich abgeschlossenen
Grundstufe, muss eine der folgenden Voraus-
setzungen erflillt werden:

= eine mit Erfolg abgelegte Abschlusspri-
fung in einem anerkannten, einschlagigen
dreijahrigen kaufméannischen oder kauf-
mannisch verwandten Ausbildungsberuf
und danach eine mindestens zweijahrige
Berufspraxis im Bereich Visual Merchan-
dising

= eine mit Erfolg abgelegte Abschlusspri-
fung in einem anerkannten, einschlagigen
zweijahrigen kaufménnischen oder kauf-
mannisch verwandten Ausbildungsberuf
und danach eine mindestens dreijahrige
Berufspraxis im Bereich Visual Merchan-
dising

= eine mit Erfolg abgelegte Abschlusspri-
fung in einem anderen anerkannten drei-
jahrigen Ausbildungsberuf und danach ei-
ne mindestens dreijahrige Berufspraxis

= eine insgesamt mindestens fiinfjahrige
Berufspraxis im Visual Merchandising

Finanzielle Férderung

Gesetz zur Férderung der beruflichen Auf-
stiegsfortbildung (AFBG — , Meister-
BafoG")

Als Studierender kdnnen Sie bei den zustan-
digen Amtern fur Ausbildungsforderung das
so genannte ,Meister-BafoG* beantragen.
Hier bekommt der Studierende 30,5 % der
Studiengebuhr der Akademie Handel (ohne
Manuskriptkosten) und der IHK-
Prufungsgebiihren als Zuschuss. Dieser muss
vom Studierenden nicht zurlickgezahlt wer-
den.

Die restlichen Studiengebihren kénnen Uber
ein zinsgunstiges Darlehen bei der Kreditan-
stalt fur Wiederaufbau (KfW) finanziert wer-
den. Nur wenn Sie dieses Darlehen in An-
spruch nehmen und die IHK-Prifung beste-
hen, erhdht sich der Zuschuss nachtraglich
von 30,5 % auf insgesamt ca. 48 %.

Die Ruckzahlung und Verzinsung dieses Dar-
lehens beginnt friihestens zwei Jahre nach
Abschluss des Studiums.

Néahere Informationen und Antragsvordrucke
erhalten Sie unter: www.meister-bafoeg.info

Ratenzahlung moglich
Die Studienkosten kénnen in Raten gezahlt
werden.

Kosten steuerlich absetzbar
Die Studienkosten sind von der Steuer ab-
setzbar.

Bitte beachten Sie: Die Prifungsgebiihr wird
von der Industrie- und Handelskammer geson-
dert in Rechnung gestellt.

Wohnen in Dorfen

Wir unterstlitzen Sie gern beim Finden einer
preiswerten Unterkunft und kénnen Ihnen
auch sonst noch einige niitzliche Tipps geben.
www.dorfen.de
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Kontakt

Fir Ihre Karriereplanung stehen wir Ihnen je-
derzeit gerne zur Verfligung. Wir freuen uns
auf ein personliches Gesprach mit lhnen:

Heike Fuhrmann
Fon 08081 8516, Fax 08081 8618
heike.fuhrmann@visual-merchandising.de

Elke Weinzierl
Fon 08081 8516, Fax 08081 8618
elke.weinzierl@visual-merchandising.de

Akademie Handel e.V.

Visual Merchandising
Ruprechtsberg 11, 84405 Dorfen
www.visual-merchandising.de
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